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2006 — En idé om att kunna hjalpa barn, unga och foraldrar i socialt utmanade
miljéer och situationer fick mig att utbilda mig till dokumentarfilmsproducent pa
Kort och dokumentarfilmsskolan i Kbpenhamn. | drygt tio ar har jag producerat
film pa olika sociala teman bade fér TV, web och métesverksamhet. Gemensamt
for filmerna ar att malgruppen sjalv star for en viktig del av stodet genom att dela
med sig av och reflektera 6ver sina erfarenheter, sk "peer education”. Filmerna ar
genreoverskridande och blandar dokumentart material med fakta, fiktion och

animation. For exempel pa filmprojekt se: www.katarinaboberg.com

2003 — Ar 2003 startade jag Ordlek i Helsingborg AB for att fortsitta min karriar
med ett tydligare fokus pa strategisk kommunikation och affarsutveckling. Ordlek
ar ett konsultbolag med mig som dgare och enda anstalld. Genom aren har jag
arbetat med manga olika féretag och organisationer. Jag lockas sarskilt av
uppdrag som betyder att jag far bidra i férandringsprocesser inom organisationer
dar affarsnytta och samhallsnytta lever sida vid sida. Min styrka ligger i att
analysera, formulera och skapa forstaelse for hur mina kunders verksamheter
behover utvecklas for att fanga de affarsmojligheter som uppstar i en allt mer
globaliserad, digitaliserad och transparant omvarld. Sedan 2009 arbetar jag till
storsta del med konsultuppdrag inom den allmannyttiga bostadssektorn. Jag har
bland annat varit delaktig i utvecklingsprocesser av affarsplaner, framtidsstudier,
visioner, vardegrund, PR-strategier, kommunikationsstrategier,

hallbarhetsrapporter, medarbetardagar mm.

2000 - 2003 Efter forsaljning av ReklamKompaniet till Sigma AB (se nedan), bytte
foretaget namn. Under en avtalad évergangsperiod pa tre ar kvarstod jag som
foretagets copywriter och varumarkesstrateg. Med fokus pa ett mindre antal
nyckelkunder arbetade jag aktivt med kommunikations- och

varumarkesstrategier.

1989 - 2000 Tillsammans med min kompanjon, Hans Nelson, drev jag en
reklambyra med ambitionen att véxa av egen kraft utan kostsam finansiering,
leasingavtal eller l1an. Vi lat vart entreprendrstankande bygga ReklamKompaniet
och fick automatiskt kunder med samma installning. Var tillvéxt gick hand i hand
med kundernas expansionstakt. 1994 blev en milstolpe i féretagets utveckling. Da
producerade vi Sveriges forsta interaktiva marknadsforingspresentation pa cd-

rom: Stockholm Multimedia Sightseeing.



Att planera, strukturera och formge och skriva manus till Stockholm Multimedia
Sightseeing foljde i stort sett samma teknik som en storre Internetproduktion.
N&r Internet blev en realitet i Sverige (tva ar senare) insag vi att var erfarenhet av

multimedia och interaktivitet blivit en vardefull tillgang.

Vi var svenska internetpionjarer och utvecklade manga sydsvenska foretags forsta
internetbaserade plattformar fér kommunikation, marknadsforing, support och
forsaljning. Bland annat arbetade vi med Nestlé, Levi Strauss, Pagen, Skanska
Byggvaror, Findus, Q-Labs, Helsingborgs Stad och Helsingborgshem. | vissa projekt
ansvarade jag for projektledningen, i vissa for strategin och i de flesta for
pedagogik och text.

Marknadsféringen av ReklamKompaniet begransades till vara arligen
aterkommande Internetseminarier. Genom seminarierna blev vi kdnda utanfor
var kundkrets och strax efter arsskiftet 2000 fick vi ett uppkopserbjudande fran

Malmobaserade Sigma AB som vi beslutade oss for att acceptera.

GuestCard: 1989 - 1993 Tillsammans med min kompanjon, Hans Nelson, utvecklade och
lanserade vi en ny produkt pa den svenska marknaden. GuestCard var en
incheckningsbroschyr i fickformat for hotell och efter fyra ar av konstant
produktutveckling levererade vi incheckningsbroschyrer till dver 100 hotell i
Stockholm, Géteborg, Malmo och Helsingborg. GuestCard drev vi parallellt med
ReklamKompaniet. Nar bada féretagen expanderade bestamde vi oss for att

fokusera pa ReklamKompaniet och salde GuestCard.

Benzon Brands: 1985 - 1989 Pa Benzon Brands jobbade jag som produktgruppchef och lite senare
som marknadschef. Varumarkena SorBits, Natusan, Bentasil m fl. ingick i
portfoljen. Nyttiga kunskaper om dagligvaruhandeln och séljkarsarbete.
Varumarkesstrategier, budgetarbete och reklambyrasamarbete pa nordisk basis

ingick bl. a. i jobbet.

Lunds Universitet: 1982 - 1985 tog jag min fil kand med inriktning pa dels Marknadsféring och dels
Strategi och Styrsystem. Jag var dven aktiv i studentkaren bl a som ordférande i
Lunds Studentkars Sociala Utskott.
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